
   

Entreprise spécialisée dans la vente, l'installation et SAV d'équipements de piscines
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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique EURL

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège Vaucluse

 

Résumé général de l'activité

Une activité diversifiée et particulièrement attractive.

En complément de son activité de pisciniste traditionnelle, la société bénéficie d'une activité de SAV à forte valeur ajoutée, avec 
une position quasi exclusive pour plusieurs marques haut de gamme d'équipements de piscines, sur un vaste secteur couvrant le 
quart Sud-Est de la France ainsi que la Suisse.

Cette activité constitue un véritable atout pour un repreneur, car elle ne nécessite pas de connaissances particulières dans le 
domaine de la piscine. Il s'agit essentiellement d'interventions d'installation, de dépannage et de maintenance électromécanique 
directement chez les clients.

Le repreneur bénéficiera également d'un fichier de plus de 1 100 clients, constituant une base commerciale solide et 
immédiatement exploitable.

Cette activité complémentaire offre ainsi une source de chiffre d'affaires récurrente, diversifie les revenus de l'entreprise et 
présente un fort potentiel de développement pour un repreneur souhaitant poursuivre et développer l’activité.

En plus

La société possède une ou plusieurs marques déposées à l'INPI

La société travaille à l'export

Eléments chiffrés

Année de référence 2024

Fonds propres 165 k€

Dettes financières 79 k€

https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr


Trésorerie nette

140 k€

 
 

En k€/année 2022 2023 2024 2025

CA 125 126 60 140

Marge brute 75 85 45 80

EBE 50 50 15 45

Rés. Exp. 50 45 15 45

Rés. Net 40 40 10 35

Salariés 1 1

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Le faible CA de l'année 2024 est dû à un problème de santé du gérant.

En complément de son activité de pisciniste traditionnelle, l'entreprise développe une activité de SAV à forte valeur ajoutée pour 
plusieurs marques haut de gamme d'équipements de piscines, sur un secteur couvrant principalement la Suisse, Rhône-Alpes, 
PACA et plusieurs départements limitrophes.

Cette activité bénéficie d’un fichier de plus de 1 100 clients, de relations privilégiées avec les fournisseurs historiques et, 
souvent, d’un approvisionnement exclusif en pièces détachées. L’entreprise dispose également des outillages spécifiques 
nécessaires à la fabrication de certaines pièces (moules d’injection plastique, extrusion aluminium, moules polyester…).

Le marché présente peu de concurrence car il y a de réelles barrières à l'entrée, notamment en raison du savoir-faire technique 
nécessaire et du coût des outillages spécifiques. Les marges restent ainsi confortables.

Le potentiel de développement est important : plusieurs fabricants européens de systèmes techniques pour piscines nous ont 
récemment sollicités pour assurer tout ou partie de leur SAV. Ces nouvelles collaborations sont déjà opérationnelles et offrent 
des perspectives de croissance significatives.

L'entreprise bénéficie enfin de la force d'un réseau de cinq sociétés indépendantes et complémentaires, chacune disposant de 
son propre secteur d’exclusivité commerciale. Non concurrentes, elles mutualisent certains achats, la communication, les 
compétences et les moyens, tout en renforçant leur crédibilité auprès des fabricants, fournisseurs et clients.

Le repreneur acquerra ainsi une entreprise indépendante, mais ne sera pas isolé : il pourra compter sur l'expérience et 
l’entraide des quatre autres partenaires, notamment pour les aspects techniques, les achats et le développement de l'activité.

 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

L'entreprise bénéficie d'un positionnement original reposant sur deux activités complémentaires.

L'activité de pisciniste traditionnel s'adresse principalement à une clientèle locale et repose sur la réalisation de projets, 
l’installation et l'entretien des équipements de piscine.

L'activité SAV, quant à elle, s'inscrit dans une logique différente : elle intervient sur un marché plus large, technique et spécialisé, 
auprès d’une clientèle professionnelle et de particuliers répartie sur plusieurs régions et en Suisse.

Cette complémentarité permet à l'entreprise de diversifier ses sources de revenus, d'équilibrer son activité entre marché local et 



activité technique à rayonnement régional, et de limiter sa dépendance à un seul marché.
 

Concurrence

Sur son activité de pisciniste traditionnel, l'entreprise évolue sur un marché local concurrentiel, mais bénéficie de son ancienneté, 
de sa réputation et de son implantation locale.

L'activité de SAV spécialisé présente en revanche un environnement concurrentiel beaucoup plus favorable. Le nombre d'acteurs 
réellement capables d'intervenir sur ces équipements reste très limité, en raison des compétences techniques, de l'expérience et 
des moyens spécifiques nécessaires.

Cette double implantation permet ainsi de conjuguer une activité traditionnelle bien établie et un marché de SAV spécialisé offrant 
une concurrence réduite et des barrières à l’entrée importantes.
 

Points forts

- Deux activités complémentaires : pisciniste traditionnel et SAV technique spécialisé.
- Une clientèle diversifiée et un fichier de plus de 1 100 clients pour l’activité SAV.
- Un positionnement reconnu auprès de plusieurs marques haut de gamme d'équipements de piscines.
- Une concurrence limitée sur l'activité SAV et des barrières à l’entrée importantes.
- Des marges confortables sur l'activité de SAV.
- Un potentiel de croissance déjà identifié, avec plusieurs fabricants européens ayant sollicité l'entreprise.
- Un réseau de cinq entreprises partenaires, permettant de mutualiser achats, communication, compétences et moyens.
- Un repreneur accompagné, qui bénéficiera de l'expérience et de l’entraide des quatre autres partenaires.
- Une activité immédiatement opérationnelle, avec une clientèle, des fournisseurs et des partenariats déjà établis.
 

Points faibles

- Une transmission à accompagner : le cédant souhaite préparer progressivement son départ afin de transmettre son savoir-faire 
et ses relations avec les clients et fournisseurs dans les meilleures conditions.
- Un potentiel de développement à structurer : les nouvelles opportunités en matière de SAV offrent des perspectives 
intéressantes qui pourront être développées progressivement selon les moyens et les ambitions du repreneur.
- Une activité technique et itinérante : le SAV nécessite des compétences techniques et des déplacements sur un secteur 
géographique étendu, éléments qui font également partie des caractéristiques et des avantages de cette activité spécialisée.
- Une saisonnalité sur l’activité piscine traditionnelle, inhérente au secteur, mais compensée en partie par l’activité SAV, qui 
permet de diversifier le chiffre d’affaires.

Ces éléments sont davantage des paramètres à prendre en compte dans le projet de reprise que de véritables points faibles.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession 120 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale



Complément

Le profil recherché est avant tout celui d'un entrepreneur 
souhaitant reprendre une entreprise à taille humaine et 
disposant d'une réelle volonté de développement.

Aucune expérience dans le secteur de la piscine n'est 
indispensable. Des compétences de base en 
électromécanique sont souhaitées ou pourront être acquises 
lors de la formation et de l'accompagnement prévus dans le 
cadre de la transmission.

Le savoir-faire, les outils, les clients et le réseau de 
partenaires sont déjà en place, permettant au repreneur de 
s'appuyer sur une activité immédiatement opérationnelle.


