
   

Maintenance, réparation et vente de pièces pour machines de fitness
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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège Seine Saint-Denis

 

Résumé général de l'activité

Société spécialisée dans la maintenance, réparation et vente en ligne de pièces détachées pour machines de musculation, fitness 
et cardio.

Basée en Île de France, l'entreprise intervient sur toute la France grâce à un réseau de techniciens et sur le Luxembourg via une 
filiale.

Le portefeuille de contrats de maintenance représente environ 1/3 du chiffre d'affaires.

L'ancienneté de la société, sa présence sur Internet, sa notoriété, assurent un flux constant de demandes entrantes.

La société a su tisser des relations de confiance avec un large réseau de partenaires, incluant des constructeurs et des 
distributeurs.

En plus

La société possède une ou plusieurs marques déposées à l'INPI

La société travaille à l'export

Eléments chiffrés

Année de référence 2025

Fonds propres 155 k€

Dettes financières 0 k€

Trésorerie nette 55 k€

 

https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr


 

En k€/année 2023 2024 2025 2026

CA 550 600 500 300

Marge brute 400 400 350

EBE 30 35 -2

Rés. Exp. 20 50 -10

Rés. Net 20 35 -5 10

Salariés 5 5 5 5

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Pour n+1 chiffres sur 6 mois.
 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

L'entreprise bénéficie d'une solide réputation, d'un réseau de partenaires établi et d'un savoir-faire reconnu.

Il y a un potentiel de diversification et d'expansion, représentant une opportunité clé pour un repreneur souhaitant capitaliser sur 
ces atouts.

La situation financière est solide et présente des perspectives de croissance prometteuses.
 

Concurrence

La concurrence est très diluée dans un ensemble de petites structures voire d'autoentrepreneurs. Seules 3 ou 4 entreprises sont 
structurées.
 

Points forts

Historique et notoriété.

Portefeuille de contrats de maintenance récurrents (200 k€).

Une double assise : un pôle services et un pôle vente de pièces.

Un panier moyen de 100 € sur le site de vente en ligne.
 

Points faibles

Manque de prospection commerciale.

Difficulté à recruter des techniciens.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise



Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Complément Accompagnement du dirigeant possible.

Prix de cession 500 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale


