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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique Fonds de commerce
Ancienneté de la société Plus de 10 ans
Localisation du siege Gironde

Résumé général de l'activité
Entreprise artisanale spécialisée en menuiserie, peinture et dépannage, solidement implantée en Gironde et particulierement sur
Bordeaux Métropole et le Grand Libournais.

Elle s'est imposée comme un acteur reconnu du marché du batiment grace a un positionnement axé sur la qualité des prestations,
le conseil sur mesure et la réactivité d'intervention.

Elle est spécialisée principalement dans la menuiserie (fenétres, portes, coulissants, volets, serrurerie, vitrerie) représentant
environ 80% du chiffre d'affaires, ainsi que dans la peinture et la décoration intérieure pour 20% de I'activité.

L'entreprise intervient aussi bien en rénovation qu'en neuf et dispose de contrats de dépannage récurrents avec des groupements
d'assurances. Elle est certifiée Qualibat RGE depuis plus de 10 ans.

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession

En k€/annee 2022 2023 2024 2025

CA 500 600 450

Marge brute

EBE 75 90 80

Rés. Exp.

RENE

Salariés 3

Indications concernant les éléments chiffrés
L'entreprise exploite un local comprenant un showroom, des bureaux et un dépét, idéalement situé sur un axe passant en Gironde.


https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr

Trois véhicules utilitaires sont inclus dans la reprise.
L'équipe est composée de la dirigeante, d'un poseur en menuiserie et d’'une assistante administrative a temps partiel.

L'activité est résiliente malgré le contexte du batiment et offre de réels leviers de développement.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Sa clientele est diversifiée et répartie comme suit :

- Clientele directe de particuliers : 50 % du chiffre d'affaires.

- Partenariats de prescription avec des magasins : 25 % du CA.

- Groupements d'assurances et plateformes de dépannage : 25 % du CA.

Cette clientele est fidélisée grace a une forte notoriété locale, des processus commerciaux éprouvés et un important bouche-a-
oreille.

Points forts
- Un volume d'activité résilient et historique.

- Une stratégie de développement du volume d'activité efficace.
- Une fidélisation clients opérationnelle.

- Entreprise certifiée RGE Qualibat.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Autre

Complément Changement de région.
Prix de cession 300 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

) 75 k€
dossier

Professionnel du batiment disposant idéalement de
compétences en menuiserie et en gestion, souhaitant
assurer la continuité et le développement d'une entreprise
artisanale reconnue.

Complément



