
   

E-commerce spécialiste du Do it Yourself
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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Localisation du siège Sud Ouest de la France

Région Confidentielle

 

Résumé général de l'activité

Plateforme multi-marketplaces spécialiste du fait maison.

Connectée à plus de 70 marketplaces, elle livre dans 128 Pays et réalise environ 30% de son chiffre d'affaires à l'export.

En 2022, l'entreprise lève 400.000€ auprès d'investisseurs privés pour croître, lui permettant de développer un écosystème 
logistique semi-automatique, diffusant son catalogue de produit sur des plateformes de référence.

Depuis 2023, l'entreprise pivote vers un modèle 'sans stock' (dropshipping) afin d'augmenter son catalogue produit à 200 000 
SKUs sans complexifier les opérations.

Plus que son métier de vendeur, c'est une technologie permettant de centraliser l'information produit et à la diffuser sur une 
multitude de marketplaces grâce à son WMS/OMS.

Sa formule secrète ? Vendre toujours plus de bons produits, sur toujours plus de marketplaces, puisque chaque référence 
nouvelle sur de nouvelles marketplaces vient mécaniquement augmenter son chiffre d'affaires avec des efforts opérationnels 
limités.

En plus

La société travaille à l'export

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession
 
 

En k€/année 2023 2024 2025 2026

CA 1700 1500 1 500 1 800

https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr


En k€/année 2023 2024 2025 2026

Marge brute 650 500 550 650

EBE 15 5 5 25

Rés. Exp. 10 -10 5 25

Rés. Net 5 -10 0 25

Salariés 3 3 3 3

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Clôture comptable en Juin.

Estimations basées sur un pivot du modèle vers du drop shipping et ne tenant pas compte de synergies potentielles avec 
l'acquéreur.

 

Positionnement concurrence

Points forts

- 70 000 commandes annuelles.

- Technologie permettant de multiplier les canaux de vente à moindre coûts et moindre effort.

- Catalogue produit vaste et diversifié.

- Pivot vers le modèle Dropshipping optimisant les opérations.

- Pivot vers un modèle BtoB de grossiste à amorcer.
 

Points faibles

Panier moyen à optimiser.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale


