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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SNC

Ancienneté de la société Plus de 10 ans

Localisation du siège Isère

 

Résumé général de l'activité

Création et reproduction de rosiers (? 90–100 variétés au catalogue).

Environ 20 créations internes, dont plusieurs protégées par Certificats d’Obtention Végétale (COV) et marques.

Clientèle majoritairement B2B (?90 % de récurrence) : jardineries spécialisées, pépiniéristes et acteurs institutionnels.

Positionnement différenciant alliant savoir-faire traditionnel et innovation variétale.

En plus

La société possède un ou plusieurs brevets

La société possède une ou plusieurs marques déposées à l'INPI

La société travaille à l'export

Eléments chiffrés

Année de référence 2025

Fonds propres 230 k€

Dettes financières 160 k€

 
 

En k€/année 2023 2024 2025 2026

CA 1 500

https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr


En k€/année 2023 2024 2025 2026

Marge brute

EBE - 150

Rés. Exp.

Rés. Net - 150

Salariés 9

 

Indications concernant les éléments chiffrés

Éléments financiers clés : 
- Chiffre d’affaires 2024/25 : ~1,5 M€.
- Résultat net négatif sur le dernier exercice, lié à des facteurs conjoncturels identifiés et réversibles (charges, saisonnalité, 
ajustements de stocks).
- Activité historiquement rentable, avec leviers de redressement et de développement clairement identifiés.

Cession de 100 % des titres / parts.
 

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Outil de production : 
- Implantation : région Auvergne-Rhône-Alpes.
- Surfaces : ?3 ha en pleine terre + 9 000 m² hors-sol.
- Capacité annuelle estimée : ?300 000 rosiers.
- Certifications : Fleurs de France, Plante Bleue.
 

Points forts

Potentiel de développement : 
- Sécurisation et diversification de la clientèle.
- Développement B2B élargi et opportunités à l'export.
- Valorisation économique des COV (licences, exclusivités).
- Optimisation / relocalisation possible de l'outil de production.
- Scénarios de croissance identifiés sur 3 à 5 ans.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Départ à la retraite

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché



Profil recherché

Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce 
dossier

150 k€

Complément

Ouverture à un :
- Acteur industriel du végétal.
- Professionnel horticole structuré.
- Investisseur impliqué avec vision long terme.

Accompagnement des dirigeants envisageable jusqu’à 24 
mois, pour sécuriser la transmission du savoir-faire et des 
relations commerciales.


