\
ﬂ\' Transmibat

Tourisme / voyagiste

Annonce V92771 mise ajour le 30/09/2026

Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Ancienneté de la société Plus de 10 ans
Localisation du siege Sud Est de la France
Région Confidentielle

Résumé général de l'activité

Agence B2B spécialisée dans l'organisation et la coordination de prestations touristiques pour une clientele professionnelle
internationale.

Conception de programmes sur mesure, excursions, transferts, hébergements, restauration, guides et assistance aux groupes.
Expertise reconnue dans I'accompagnement des compagnies de croisiéres fluviales et maritimes.

Gestion opérationnelle compléte des prestations terrestres, de l'accueil a la coordination logistique.

Eléments chiffrés

Année de référence 2026
Fonds propres 390 k€
Dettes financiéres 175 k€
Trésorerie nette 600 k€
En k€/année 2024 2025 2026 2027



https://www.transmibat.fr
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Indications concernant les éléments chiffrés

Si vous étes le repreneur "de la situation”, une mise en relation est possible avec un investisseur privé (ni fonds, ni banque),
capable d'apporter jusqu'a 300 000 € en capital tout en restant minoritaire.

Dans le cadre de l'article L561 -1 et R561 pour les décrets, du code monétaire et financier (LCB-FT), le cabinet pourra
demander aux acquéreurs potentiels de certifier les coordonnées du bénéficiaire réel de I'acquisition (personne physique ou
morale) ainsi que le montant et I'origine des fonds apportés a I'opération.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Acteur spécialisé sur une niche du tourisme B2B, positionné comme interface locale entre opérateurs internationaux et
prestataires de destination.

Forte expertise sur les groupes, les escales de croisiéres et les programmes a forte contrainte logistique.
Offre fondée sur la connaissance fine du territoire, la réactivité opérationnelle et la personnalisation des prestations.

Positionnement a valeur ajoutée privilégiant la qualité d'exécution plutét qu'une logique de tourisme de masse.

Concurrence
Marché composé d'agences indépendantes, de DMC régionaux et d'opérateurs spécialisés dans les groupes et la croisiére.

La concurrence s'exerce principalement sur la qualité du réseau local, la capacité logistique, la réactivité et la profondeur des
relations avec les donneurs d'ordres internationaux.

Les acteurs généralistes cétoient quelques spécialistes des excursions portuaires et du tourisme haut de gamme.

Le savoir-faire opérationnel et la fidélisation des prescripteurs constituent des facteurs de différenciation importants.

Points forts

Expérience de longue date du tourisme sur la niche exploitée et maitrise approfondie de la destination.

Positionnement B2B permettant de travailler avec des tour-opérateurs, agences, DMC et compagnies de croisiéres internationales.
Offre intégrée associant conception, logistique, transport, guides multilingues et assistance 24/7.

Organisation légére s'appuyant sur un réseau sélectionné de prestataires spécialisés, offrant souplesse et capacité d'adaptation.

Points faibles
Activité naturellement exposée a la saisonnalité et aux fluctuations des flux touristiques internationaux.

Dépendance a un réseau de prestataires externes pour I'exécution d'une partie significative des prestations. Taille de structure
limitée impliquant une organisation orientée vers I'expertise et la coordination des équipes clés.

Exposition particuliéere au segment de la croisiére, qui constitue a la fois un axe de spécialisation et un facteur de concentration



sectorielle.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire
Raison principale de cession Départ a la retraite
Prix de cession 1160 k€

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

. 220 k€
dossier



