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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL
Ancienneté de la société Plus de 10 ans
Localisation du siege Paris

Résumé genéral de l'activité

Acteur francais historique spécialisé dans l'achat, I'analyse et la valorisation de métaux précieux, principalement l'or, aupres d'une
clientele de professionnels et de particuliers sur I'ensemble du territoire.

En plus de 45 ans d'activité, elle a construit des actifs particulierement difficiles a reproduire : une forte réputation de marché, une
clientéle fidéle et récurrente, un savoir-faire reconnu et un hub parisien sécurisé intégrant des capacités de fonte et d'analyse.

Son modele repose sur deux moteurs trés complémentaires : un B2B majoritaire et récurrent, générant des volumes réguliers
auprés de professionnels et un B2C a forte valeur ajoutée, affichant des marges moyennes de 15 a 22 %.

La société combine ainsi visibilité, volumes et potentiel de marge au sein d'un méme modele.

Eléments chiffrés

Année de référence 2025
Fonds propres 775 k€
Dettes financieres 475 k€
Trésorerie nette 265 k€
En k€/année 2023 2024 2025 AL
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Indications concernant les éléments chiffrés

La Société a réalisé 15,2 M€ de chiffre d'affaires en 2025 et vise 22,0 M€ en 2026, confirmant une forte dynamique de
développement.

Cette croissance s'appuie sur un modele déja éprouvé, tout en conservant d'importants relais encore a exploiter : déploiement
de nouveaux sites en régions, développement de la clientéle B2B existante et accélération de I'acquisition B2C grace au
marketing et au digital.

Le repreneur bénéficie ainsi d'une plateforme immédiatement opérationnelle, disposant déja de la clientéle, du savoir-faire, de
l'infrastructure et de la crédibilité nécessaires pour accélérer rapidement son développement.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marche

La Société bénéficie d'un positionnement construit pendant plus de 45 ans sur un marché ou la confiance et la réputation sont
déterminantes.

Son avantage concurrentiel repose sur la combinaison d'une clientéle professionnelle récurrente, d'un dispositif robuste de
contrdle et de tracabilité, d'un site parisien sécurisé et d'une capacité intégrée de traitement permettant fonte, analyse immédiate
et réglement rapide.

Cet historique constitue une véritable barriere a I'entrée : les infrastructures peuvent étre financées rapidement, mais une
réputation, une clientéle fidéle et plusieurs décennies de savoir-faire ne se recréent pas du jour au lendemain.

Concurrence
Le marché demeure fragmenté, composé de nombreux acteurs indépendants et spécialistes locaux.

Peu d'acteurs réunissent toutefois simultanément plusieurs décennies d'expérience, une clientele B2B récurrente, une couverture
nationale, une infrastructure sécurisée et des capacités intégrées de traitement.

La société dispose donc d'une base particulierement solide pour poursuivre son développement, renforcer sa présence nationale
et prendre une nouvelle dimension sur son marché.

Points forts

- Plus de 45 ans d'expérience et une réputation établie.

- 15,2 M€ de CA en 2025 avec une trajectoire visant 22 M€ en 2026.
- Modele hybride combinant B2B récurrent et B2C fortement margé.
- Marges B2C moyennes comprises entre 15 % et 22 %.

- Clientéle professionnelle fidele générant des volumes réguliers.

- Clientele active sur I'ensemble du territoire frangais.

- Hub parisien sécurisé et immédiatement opérationnel.



- Capacités intégrées de fonte, analyse et traitement.

- Relais de croissance clairement identifiés : régions, B2B, digital et B2C.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Indifferent
Raison principale de cession Départ a la retraite

L'opportunité permet de reprendre bien plus qu'un acteur du
négoce de l'or : une plateforme disposant déja de plus de 45
ans d'historique, d'une clientéle établie, d'un outil
opérationnel et d'un modele commercial éprouve.

Le futur acquéreur ne part pas de zéro : le socle est
construit, les flux existent et les relais de croissance sont
identifiés.

Complément

L'enjeu consiste désormais a accélérer le développement
d'un actif qui dispose déja de tous les fondamentaux
nécessaires pour changer d'échelle.

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale ou fonds d'investissement



