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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL
Ancienneté de la société Entre 5 et 10 ans
Localisation du siege Bouches du Rhone

Résumé genéral de l'activité

L'un des acteurs de référence de l'installation photovoltaique résidentielle dans les Bouches-du-Rhdne.
SARL certifiée RGE, spécialisée dans la conception et I'installation de centrales solaires pour les particuliers.
Intervention dans les Bouches-du-Rhone, le Var et le Vaucluse.

Entreprise saine et propre : aucune dette, comptes clairs, aucun litige. Assurance décennale active et aucun sinistre déclaré
depuis la création.

Plusieurs agréments aupres de partenaires financiers, permettant de proposer des solutions de financement aux clients et de
sécuriser la conversion commerciale.

Eléments chiffrés

Année de référence 2025

Dettes financiéres 0 k€

CA 1000

Marge brute

100
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Indications concernant les éléments chiffrés

Accompagnement du cédant possible pendant la phase de transition.

Positionnement concurrence

Positionnement par rapport au marché

Positionnement sur le résidentiel (particuliers propriétaires de maisons individuelles), marché porté par la hausse du prix de
I'électricité et I'essor de I'autoconsommation.

Image de marque forte et reconnue localement, acquisition clients en partie organique via les réseaux sociaux et le bouche-a-
oreille.

Concurrence
Marché fragmenté avec de nombreux petits installateurs et quelques acteurs nationaux.

La société se distingue par sa qualité d'exécution, sa note client 5/5 et sa visibilité digitale nettement supérieure a la moyenne des
installateurs régionaux.

Points forts

L'un des acteurs de référence du photovoltaique résidentiel dans les Bouches-du-Rhéne.

Entreprise saine : aucune dette, comptes propres, aucun litige.

Certification RGE, décennale active, 0 sinistre depuis 2018.

Plusieurs agréments aupres de partenaires financiers (financement des clients).

Note Google 5,0/5, plus de 10 000 abonnés TikTok.

Implantation PACA.

Excellente réputation clients et forte présence digitale, qui génere une partie de I'acquisition clients de fagon organique.

Process commercial structuré : propositions commerciales personnalisées, relations fournisseurs établies.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire
Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession 230 k€



L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché

Complément

Personne physique ou morale

Cible idéale pour un groupe ou un installateur souhaitant se
développer ou se renforcer sur le résidentiel en PACA, ou
pour un repreneur disposant d'une expérience commerciale
ou dans I'énergie.



