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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SAS

Localisation du siège Lorraine

Département Confidentiel

 

Résumé général de l'activité

Société spécialisée dans la pose de menuiseries extérieures sur-mesure en rénovation, implantée dans le Grand Est depuis plus 
de dix ans.

L'entreprise intervient auprès d'une clientèle exclusivement composée de propriétaires particuliers, sur trois familles de produits 
complémentaires : fenêtres, portes-fenêtres, baies coulissantes et volets ; portes d'entrée, portes de garage, portails et clôtures ; 
pergolas bioclimatiques, carports et stores.

Les menuiseries sont approvisionnées auprès d'un panel diversifié de fabricants européens référencés, sans dépendance 
significative.

Le modèle repose sur une exécution 100 % interne : technico-commercial, métreur, poseurs et service après-vente sont salariés 
de l'entreprise, aucun chantier n'étant sous-traité.

Le client bénéficie d'un interlocuteur unique du devis à la réception des travaux. L'entreprise est certifiée RGE Qualibat, ce qui 
ouvre à ses clients l'accès aux dispositifs d'aides de l'État à la rénovation énergétique.

L'activité s'appuie sur une équipe de 9 collaborateurs structurée en trois pôles (commercial, administratif, technique), un 
showroom et des locaux de stockage, ainsi que des outils métier dédiés au chiffrage et au pilotage des chantiers.

Eléments chiffrés

Année de référence 2026

Fonds propres 310 k€

Dettes financières 0 k€

Trésorerie nette 665 k€

 

https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr


 

En k€/année 2024 2025 2026 2027

CA 2 800

Marge brute

EBE 400

Rés. Exp. 250

Rés. Net 200

Salariés 9

 

Positionnement concurrence

Points forts

Rentabilité élevée et en progression - EBE normatif supérieur à 400 k€ sur un CA de 2,8 M€, soit 15 % du chiffre d'affaires ; un 
niveau nettement supérieur aux standards du secteur, en croissance continue sur les quatre derniers exercices.

Visibilité rare sur l'activité - carnet de commandes plein sur 5 à 6 mois, offrant une prédictibilité peu courante sur un marché de la 
rénovation B2C.

Exécution 100 % interne - technico-commercial, métreur, poseurs et SAV salariés de l'entreprise : aucun chantier sous-traité, 
maîtrise complète de la qualité et des délais.

Certification RGE Qualibat - accès des clients aux dispositifs d’aides de l'État à la rénovation énergétique, barrière à l'entrée réelle 
sur le segment.

Notoriété locale et flux d'affaires entrant - réputation établie et avis clients vérifiés générant un volume régulier de demandes 
spontanées, sans dépendance à l'achat de leads.

Offre large sur trois gammes complémentaires - fenêtres et volets, fermetures et accès, protections solaires : traitement de 
plusieurs lots sur un même chantier et ventes additionnelles.
 

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire

Raison principale de cession Changement d'activité du dirigeant

Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

 

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale


